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El Negocio
del Síntoma
El Manual 11 nos abrió los ojos
al doloroso secuestro de
nuestra salud mental. Ahora,
en este Manual 12, nos toca
ponernos el traje de
investigadores de alto nivel y
cirujanos de la realidad para
abrir las entrañas del sistema y
responder a la pregunta que se
hace cualquiera que empieza a
despertar: «¿Por qué el mundo
está diseñado de esta manera?
¿Quién gana con mi ansiedad,
con mi insomnio o con mi
dolor de cabeza?»

Vamos a adentrarnos en el
negocio del síntoma. Para la
Matrix Social, tu cuerpo y tu
mente no son templos sagrados
de la creación; son unidades de
consumo medibles. Un ser
humano plenamente sano es
un pésimo negocio para el
sistema. Por otro lado, un ser
humano muerto tampoco
genera ingresos recurrentes. La
mina de oro de la industria
farmacéutica y del engranaje
del mundo está en el término
medio: mantenerte
crónicamente enfermo,
perpetuamente asustado y
químicamente dopado.



S E C C I Ó N  U N O

01
La economía del
cliente recurrente
El filtro de aire de la Matrix.



M E T Á F O R A  ·  E L  F I L T R O  D E  A I R E  D E L  C O C H E

Cuando el filtro de aire se llena de polvo, el sistema
empieza a fallar, hace ruido y el aire sale caliente. Si
vas con el fabricante del sistema de la Matrix, su
solución no es enseñarte a limpiar el filtro con agua
pura de forma gratuita. Su negocio es venderte un
spray químico que tapa el mal olor durante tres
semanas. Cuando el olor vuelve, tienes que comprar
otro frasco, y luego otro, y después cambiar la pieza
entera. Te has convertido en un cliente recurrente.

La gran industria de la enfermedad opera bajo este
mismo modelo financiero.
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E L  C I R C U I T O  C E R R A D O  D E L  N E G O C I O  D E L  S Í N T O M A

Vas al médico porque te duele la cabeza de forma crónica. Casi
nunca te preguntarán: «¿Qué estás comiendo?, ¿cómo está tu
relación con Dios?, ¿cuánto cortisol estás acumulando?»

1.

Te recetan un analgésico que bloquea los receptores del dolor en
tu cerebro. El analgésico calma el dolor por unas horas, pero
altera la mucosa de tu estómago.

2.

A los pocos meses, vuelves al médico por gastritis, y te recetan
un protector estomacal.

3.

Ese protector altera la absorción de nutrientes, lo que te genera
debilidad y anemia, obligándote a comprar suplementos
sintéticos.

4.

En menos de dos años, pasaste de tener un simple aviso de tu
alma (un dolor de cabeza por incoherencia) a ser una farmacia
ambulante con cuatro suscripciones mensuales activas.

5.

C O N C E P T O  C L A V E  ·  E L  O B J E T I V O  R E A L  D E L

S I S T E M A

La Matrix no busca curarte; busca cronificar tu síntoma
para asegurar tu mensualidad.
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