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Querido lector: como en
cada manual de este
bloque, quiero recordarte
algo importante antes de
empezar.

Lo que vas a leer aquí no
pretende sustituir la
experiencia completa de
estos libros.

Es, simplemente, mi
regalo para ti: una
invitación cálida a
conocerlos de cerca, para
que, si algo te toca el
corazón, corras a
buscarlos completos.

Este manual reúne cinco
lecturas que cambiaron,
para siempre, la relación
de millones de personas
con el dinero, el éxito, y la
abundancia. Y, como vas a
ver, ninguna de ellas habla
solo de números — todas,
en el fondo, hablan de la
mente, de las creencias, y
del alma.
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P ocas obras han marcado tanto la historia del pensamiento sobre
el éxito como esta.

Escrito en plena Gran Depresión, en un momento donde la riqueza
parecía imposible para la mayoría.

Napoleon  Hill  se  propuso  descubrir,  con  rigor  casi  científico,  qué
tenían en común los hombres más ricos de su época.

Hill dedicó un cuarto de siglo de su vida a entrevistar a quinientas de
las  familias  más  ricas  de  Estados  Unidos,  incluyendo  a  Andrew
Carnegie, Thomas Edison y Henry Ford, buscando el patrón secreto
detrás de su éxito.

El libro describe trece pasos concretos para el logro individual, entre
los que destacan: definir un propósito claro y específico, respaldado
por una fecha límite precisa; desarrollar una fe inquebrantable en la
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Lo que descubrió no fue una fórmula matemática, ni
un truco financiero — fue algo mucho más profundo:
una FILOSOFÍA del pensamiento, capaz de transformar
el deseo en riqueza tangible.
Uno de los principios centrales del libro es la idea de
que un deseo ardiente, sostenido con fe y respaldado
por un plan organizado, tiene el poder de manifestarse
en la realidad. Hill no habla de deseos pasajeros, sino
de una obsesión sana y dirigida, capaz de movilizar
toda la energía creativa de una persona hacia un
objetivo claro.
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capacidad de lograrlo; y rodearse de lo que Hill llama un «grupo de
mentes maestras» — personas cuya energía combinada multiplica el
poder creativo individual.

Una de las ideas más repetidas, y más poderosas, del libro es esta: los
pensamientos son cosas,  y,  cuando se combinan con un propósito
definido,  persistencia,  y  un  deseo  ardiente  de  riqueza,  pueden
transformarse, literalmente, en su equivalente material.

Si  este  resumen ha despertado tu curiosidad,  te  invito a  buscar el
libro completo. Aunque fue escrito hace casi un siglo, sus enseñanzas
siguen  siendo,  para  millones  de  lectores  en  todo  el  mundo,
imperecederas.
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